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Keyline, accordo con Brico
Taglio chiavi in un chiosco

L'INNOVAZIONE

VENEZIA Un chiosco automatico
per duplicare chiavi in pochi mi-
nuti e senza operatore: € la novi-
ta della revigiana Keyline, att-
va nella progettazione e produ-
zione di chiavi e macchine dupli-
catrici meccaniche ed elettroni-
che, che ha avviato una collabo-
razione con “Brico io”, installan-
do il primo chiosco - KeyOsk il
suo nome -a Cappella Maggiore,
per poi approdare in altri punti
vendita in tutta Italia.

Scelta che si inserisce in un
preciso scenario: rincari delle
materie prime, tensioni sugli ap-
provvigionamenti e contrazione
della marginalita hanno impo-
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sto una revisione delle strategie.
«]l 2025 stato un anno difficile
per realta produttive come la no-
stra, molto esposte al costodella
materia prima», osserva l'ammi-
nistratore delegato Giacomo Al-
pago. In questo quadro, diventa
essenziale ampliare 1'offerta
con soluzioni capaci di garanti-
re visibilita di lungo periodo. I
primi segnali sono pero di ripre-
sa: «Il settore migliora e il porta-
foglio ordini e in crescita», pro-
segue Alpago. L'evoluzione pas-
sa dai chioschi, pensati per apri-
re nuovi canali: non solo ferra-
menta, ma anche grande distri-
buzione, supermercati, stazioni
e aree di servizio. «Un modello
che gia funziona negli Stati Uni-
ti, non sostituisce la ferramenta,

ma porta un servizio», sottoli-
nea Alpago. L'obiettivo ¢ affian-
care lamacchina completamen-
te automatizzata ad uno specia-
lista per le operazioni piu com-
plesse.

GLI AFFARI

Keyline, che nel 2024 ha rea-
lizzato un fatturato di 30 milioni
di euro, realizza il 75% dei ricavi
all'estero, con gli Usa che valgo-
no circala meta. Un'esposizione
che rende sensibili a tariffe do-
ganali e cambi: «I dazi eil dolla-
ro debole non sono elementi
premianti, ma puntiamo a recu-
perare nei prossimi 12 mesi», ag-

iunge il ceo, evidenziando la
orza di un posizionamento di
nicchia. In questo contesto, l'ac-
cordo con Brico io diventa un
tassello per intercettare nuova
domanda e accelerare la trasfor-
mazione del business, aprendo

a canali finora poco presidiati.
CRIPRODUZIONE RISERVATA
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questione di poco: i

duplicatori automati-

ci di chiavi targati

Keyline si potranno

trovare prossima-
mente in centri commerciali,
catene della Grande distribu-
zione organizzata e nei punti
consacrati al fai da te di Brico
To.

11 ferramenta tradizionale
di grande abilita manuale, fi-
gura in progressiva estinzio-
ne, almeno per quanto riguar-
da le operazioni di riprodu-
zione delle chiavi di uso co-
mune avra dunque un suo
clone tecnologico, in grado di
replicare perfettamente gli
originali in un numero di co-
pie scelto dal cliente, il quale
non avra altro da fare se non
inserire l'originale in una
macchina, chiamata KeyOsk,
pagare il dovuto con il siste-
ma Pos incorporato e aspetta-
re il lavoro degli utensili inter-
ni.

Scelto il modello pil ido-
neo sul quale sagomare il pro-
filo richiesto, KeyOsk fara da
sola in pochi secondi I'opera-
zione di duplicazione e l'espe-
rienza di chi I'ha utilizzata
non sara diversa da quella co-
mune con le vending machi-
ne, i distributori automatici
usate per mille altri articoli,

dalla foto tessera alle bevande
calde alle sigarette.

«E un prodotto che abbia-
mo lanciato nei primi esem-
plari alcuni mesi fa in Europa
— spiega 'amministratore de-
legato della casa di Coneglia-
no (Treviso), Giacomo Alpago
— e ora siamo alla raccolta or-
dini della versione industria-
lizzata. Da dicembre a oggi
abbiamo gia raccolto il 30%
del budget atteso per l'intero
2026, presumibilmente que-
st'anno potremo arrivare a co-
struirne dalle 300 alle 400
unita».

Tutte le componenti di
KeyOsk, viene anche sottoli-
neato, sono progettate e svi-
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L’impresa delle imprese

GLI INNOVATORI

Duplicare le chiavi, arriva il fai-da-te

—

Latrevigiana Keyline halanciato
ilriproduttore automatico:lo si
potra trovare nei centri commerciali
eneinegozi della catena «Brico Io»

luppate in Italia, dal software
alla meccanica, dal gruppo ot-
tico alle schede elettroniche.
In senso generale, per acce-
lerare I'integrazione di nuove
tecnologie nei prodotti e so-
stenere la trasformazione dei

modelli di business, I'azienda
ha creato Keyline Ventures,
con la missione di generare
sinergie tra startup e investi-
tori potenzialmente interes-
sati. Nel 2025 I'azienda ha so-
stenuto con risorse proprie

Securekeys, azienda francese
detentrice di un sistema bre-
vettato grazie al quale € possi-
bile duplicare chiavi da remo-
to sulla base di una fotografia
digitale dell'originale.
L’azienda trevigiana oggi
impiega circa 200 addetti, 170
dei quali dedicati esclusiva-
mente al settore chiavi, com-
prendendo una quarantina di
dipendenti nelle diverse sedi
commerciali. Nel 2024, ulti-
mo anno con dati disponibili,
il fatturato ha raggiunto i 30
milioni, per il 70% attribuibile
alle esportazioni. «Il periodo

Giacomo Alpago
Mai come oggi
ibusiness
tradizionali sono
imprevedibili,
bisogna innovare
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che stiamo attraversando non
& certo tra i pilt semplici — ag-
giunge ancora Alpago — con-
siderando le molte incertezze
a cui assistiamo sui mercati
globali e la rapidita con cui
cambiano gli scenari. Negli
Stati Uniti, per esempio, noi
lavoriamo quasi esclusiva-
mente con i concessionari di
automobili ma la flessione
che questo settore sta cono-
scendo anche Oltreoceano
impatta inevitabilmente sui
nostri flussi di prodotto verso
quella destinazione. Percio &
fondamentale essere innova-
tor@, i business traqizionali
mai come ora sono impreve-
dibili».

Tornando alla duplicatrice
automatica di chiavi, secondo
Paolo Micolucci, Ad di Brico
Io, si tratta di una soluzione
che sposa perfettamente la fi-
losofia della catena del fai da
te. Cioé «semplificare la vita
di chi frequenta i nostri cen-
tri. L’automazione in questa
operazione & un valore ag-
giunto strategico perché snel-
lisce i flussi di lavoro dei no-
stri addetti, trasformando un
compito puramente meccani-
co in un servizio self-service
efficiente e all'avanguardia».

Gianni Favero
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